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BOSCH

Incentive Clienti

AEREOPORTO DI CASELLE

P by

E fatta, Su inizistiva delln Besch, con la collaborazione della Quick visgsl, il
eredibile

risultals pii in

defla tecnologia aerenantica, volerd, per la prima

volla, sul ciele di Torine ¢ sl fermera ... per Tarsi vedere, toccare, scearczza-
re. 11 23 ottobre 4 Torieo sard il giormo del Concorde™; milo ¢ leggenda
dell"intelligenza dell*somo.

Concorde & Basch, un accostaments mon casuale, un abbinamenio naiurale
Tra dwe womi, fra due mondi che, opni giorso, voglisno dire tecnologia di
donani per gli uomini di oggi.

Operazione: Incentive

Cliente: Bosch

Durata: 8 mesi

Partecipanti: 250

Premi: volo Torino - Parigi sul Concorde
Presenti all’lavvenimento: 30.000 persone.

Per stimolare e motivare all’acquisto i propri
clienti, Bosch lancia una campagna di
incentivazione che premia i vincitori con un volo
sul Concorde da Torino a Parigi e con un
soggiorno nella capitale francese.

Interventi:

Gestione globale dell'incentive. Ideazione e
organizzazione dell’arrivo del Concorde a Torino
e del soggiorno premio a Parigi. Studio e
realizzazione dei supporti di comunicazione.
Gestione globale dell’avvenimento (I'arrivo del

BOSCH

QUi

Concorde a Torino ha trasformato I'incentive
in un avvenimento pubblico di notevole
importanza. Il giorno dell’atterraggio
all’aeroporto di Torino Caselle erano presenti
oltre 30.000 persone).

In particolare:

Attivita di Ufficio Stampa. Coordinamento degli
altri sponsor intervenuti gratuitamente data
I'eccezionalita dell’avvenimento.



DAIKIN ITALY

Incentive Rivenditori

# DAIKIN

LICENZA

DI VINCERE

Operazione: Incentive
Cliente: Daikin Italy

Durata: 6 mesi
Partecipanti: 30

Premio: viaggio in Giamaica.

Per stimolare e motivare la rete dei venditori
DAIKIN al raggiungimento degli obiettivi viene
studiata una campagna di incentivazione che
premia i primi 30 classificati con un viaggio a
Negril, in Giamaica.

Interventi:

Gestione globale dell’incentive. Ideazione,
ricerca e organizzazione del viaggio. Studio e
realizzazione dei supporti di comunicazione.

In particolare:
Organizzazione serate a premi ed escursioni
nei dintorni.



FIAT

Incentive Concessionari

PENSA
[N

RANDE.

CAMPAGNA CONCESSIONARI
FILAT

Operazione: Incentive

Cliente: Fiat Auto

Durata: 6 mesi

Partecipanti: 300

Premi: viaggi in Guatemala, Cayman Islands.

Per stimolare e motivare la rete dei concessionari
FIAT al raggiungimento degli obiettivi viene
studiata una campagna di incentivazione che
premia i primi 124 concessionari classificati con
un viaggio in due destinazioni, Guatemala e
Cayman Islands.

Interventi:

Gestione globale dell’incentive. Ideazione,
ricerca e organizzazione del viaggio. Studio e
realizzazione dei supporti di comunicazione.

In particolare:

Ideazione di OKAY&DOKAY, il testimonial simbolo
di tutta 'operazione. Studio e realizzazione

di un maxi folder (cm 50x70) di grande impatto
visivo sulle destinazioni. Realizzazione di un
filmato di presentazione dell’incentive alle aree.

SALVE!
stAMo OKAY & DOKAY!
SAREMO LA VOSTRA MASCOTTE

DURANTE TUTTO IL PERCORSO...

...PERCORSO!



FIAT

Incentive Concessionari

MOTIVAZIONE CONCESSIONAR]
[Fl1/AIT]

Operazione: Incentive

Cliente: Fiat Auto

Durata: 6 mesi

Partecipanti: 200

Premi: viaggi in Zimbabwe, Maldive.

Per stimolare e motivare la rete dei concessionari
FIAT al raggiungimento degli obiettivi, viene
studiata una campagna di incentivazione che
premia i vincitori con due viaggi, Zimbabwe e
Maldive.

Interventi:

Gestione globale dell’incentive. Ideazione,
ricerca e organizzazione del viaggio. Studio e
realizzazione dei supporti di comunicazione.

In particolare:

Realizzazione di un filmato di presentazione delle
due destinazioni. Ideazione e gestione dei due
viaggi con la formula “Aereo al seguito” (i voli
vengono effettuati su un aereo riservato).




LANCIA

Incentive Concessionari

MADIMO
AL

CAMPAGNA

Operazione: Incentive
Cliente: Lancia

Durata: 6 mesi
Partecipanti: 200

Premi: viaggi in India, Oman.

Per stimolare e motivare la rete dei concessionari
Lancia al raggiungimento degli obiettivi viene
studiata una campagna di incentivazione che
premia con due viaggi, India e Oman, i 60
concessionari finalisti delle varie aree
commerciali.

Interventi:

Gestione globale dell’ incentive. Ricerca delle
destinazioni. Ideazione, ricerca e organizzazione
dei viaggi. Studio dell'immagine e realizzazione di
tutti i supporti di comunicazione.

ESSIONARI

In particolare:

Realizzazione di un cofanetto contenente un
prestigioso folder e di un videoclip evocativo
sulle destinazioni.

VIAGGIO AL CENTRO DELLIMMAGINARIO



’OREAL PARIS

Incentive Forza Vendita

Operazione: Incentive

Cliente: L'Oréal Paris

Location: Parigi

Durata: 3 giorni

Partecipanti: 180

Premi: Viaggio e soggiorno a Disneyland Paris.

Per stimolare e motivare la rete vendita, ’Oréal
Paris lancia una campagna di incentivazione che
premia i vincitori con un viaggio e un soggiorno
a Disneyland Paris.

Interventi:

Gestione globale dell'incentive.

Ideazione, ricerca e organizzazione del viaggio.
Studio e realizzazione di tutti i supporti di
comunicazione.

In particolare:
Realizzazione di un folder/cartellina illustrativo
della destinazione.

LOREAL

PARIS



PIAGGIO

Incentive Concessionari

Operazione: Incentive

Cliente: Piaggio

Durata: 8 mesi

Partecipanti: 250

Premi: viaggi in Maldive, Nepal.

Per stimolare e motivare la rete dei concessionari
Piaggio al raggiungimento degli obiettivi viene
studiata una campagna di incentivazione che
premia i vincitori con due viaggi distinti, Maldive
e Nepal.

Interventi:

Gestione globale dell’incentive. Ideazione,
ricerca e organizzazione dei due viaggi. Studio
dell’limmagine e realizzazione di tutti i supporti di
comunicazione.

In particolare:

Ideazione e gestione dei due viaggi con la formula
“Aereo al seguito” (i voli vengono effettuati su un
aereo riservato al seguito).

PIAGGIO



PIRELLI

Incentive Concessionari

A RIO

Operazione: Incentive

Cliente: Pirelli

Durata: 10 giorni

Partecipanti: tutti i concessionari
Premi: carnevale di Rio de Janeiro.

Per stimolare e motivare la rete dei concessionari
Pirelli al raggiungimento degli obiettivi di vendita
viene studiata una campagna di incentivazione
che premia con un viaggio a Rio de Janeiro, in
occasione del Carnevale, i 200 che raggiungono
I’obiettivo.

MEGLIO

Interventi:

Gestione globale dell’ incentive. Ricerca della
destinazione. Ideazione, ricerca e organizzazione
del viaggio. Studio dell’immagine e realizzazione
di tutti i supporti di comunicazione.

In particolare:
Organizzazione di una partita di calcio con una
squadra locale di Rio.

IIRELL-I



SAUNIER DUVAL

Incentive Forza Vendita

MEETING
SAUNIER DUVAL E RENOVA

Operazione: Convention
Cliente: Saunier Duval
Location: Cuba

Durata: 8 giorni
Partecipanti: 150.

Saunier Duval, azienda leader in Europa nella
progettazione e produzione di caldaie e
scaldabagni a gas e condizionatori d’aria,
organizza una convention della durata di 8 giorni
a Cuba per stimolare il trade e per presentare i
programmi della stagione.

Interventi:

Gestione globale della Convention.

Ideazione, ricerca e organizzazione del viaggio.
Studio e realizzazione di tutti i supporti di
comunicazione.

In particolare:
Realizzazione di un folder illustrativo sulla
destinazione.

N\ _
A4

CUBA

TE QUIERO



SAVA

Incentive Concessionari

Al centro dell'obiettivo.

Operazione: Incentive

Cliente: SAVA Leasing

Durata: 12 mesi

Partecipanti: 200

Premi: viaggi in USA per la Finale dei
Campionati Mondiali di Calcio, Yemen-Hurghada,
Nepal-Emirati, Colombia-Venezuela, Manila-Cebu,
Namibia-Lost City, Bali-Lombok-Yogyakarta.

SAVA, societa di leasing del gruppo FIAT, per
stimolare e motivare tutti i concessionari al
raggiungimento degli obiettivi, organizza una
campagna di incentivazione che prevede pit
premi legati a diversi livelli di risultato.

Premio intermedio: presenza e intrattenimento di
personaggi famosi nelle diverse concessionarie.
Premio finale: viaggio a scelta tra 6 destinazioni
diverse.

Interventi:

Gestione globale dell’incentive. Ideazione, ricerca
e organizzazione dei diversi premi. Studio e
realizzazione di tutti i supporti di comunicazione.

In particolare:

Realizzazione di maxi folder - calendario
illustrativo dell’operazione. Ricerca dei
testimonials (Teo Teocoli, Gaspare e Zuzzurro,
Nino Frassica). Organizzazione degli spettacoli
nelle diverse agenzie.

allo scatlo



BUONASERA RESTAURANT

Evento Speciale

Operazione: Cerimonia di inaugurazione
BuonaSera Restaurant - ristorante italiano a
Seoul

Cliente: Global Fashion Group

Location: Seoul - Korea

La scelta del nome e del marchio é stata
proposta per comunicare, fin da subito, I'italianita
del locale attraverso un termine universalmente
noto e facilmente riconducibile all’ltalia.

Interventi: Consulenza globale nella creazione
dellimmagine e nella realizzazione del ristorante.

In particolare: Nome, logo, visual identity,
immagine, design d’interni, recruiting personale,
cerimonia di inaugurazione, con la presenza di
oltre 200 invitati.




CP COMPANY

Evento Speciale

IL GIORNO

IN CUI

VORRO

RICORDARE TUTTO DI ME APRIRO

L’ARMADIO, E SFOGLIERO 1 MIEI

MYSELF, 1

) ALBUM DI

A [E..__{)]’li N THE

WARDROBE AND GO THROUGH MY

CLOTHES LIKE A PHOTO ALBUM.

Operazione: Evento speciale
Cliente: CP Company
Location: Seoul, Corea del Sud
Durata: 3 giorni

Partecipanti: 450

CP Company, nota azienda del settore tessile e
abbigliamento, organizza un evento dedicato
all’apertura di nuovi punti vendita nella Corea del
Sud, cui intervengono i piti importanti operatori
del settore e della stampa specializzata.

Interventi:

Gestione globale dell’avvenimento. Ideazione
della nuova immagine. Studio e realizzazione dei
supporti di comunicazione.

In particolare:

Attivita di Ufficio Stampa. Ideazione e
realizzazione della campagna pubblicitaria per il
mercato coreano.




FENICE

Evento Speciale

FENICE

EDF

Electricite
de France

Operazione: Evento speciale
Cliente: Fenice

Location: Rivoli

Durata: 1 giorno
Partecipanti: 500

Fenice, societa del gruppo Electricité de France
EDF, leader europea nelle multi utilities eco
energetiche, inaugura i Laboratori Centro Servizi
Ecologici.

Interventi:

Gestione globale dell’evento. Studio dell'immagine
e dell’allestimento dello spazio dedicato alla
cerimonia.

In particolare:

Realizzazione del filmato istituzionale. Attivita di
Ufficio Stampa. Ricerca e realizzazione gadget
in omaggio agli intervenuti.




FONDAZIONE PIETRO ACCORSI

Evento Speciale

FondozionePietroAccorsi

16 Aprile - 30 Giugno

FONDAZIONE ACCORSI
Via Po, 55 - TORINO - Tel./Fax 011/837.688

Operazione: Evento speciale
Cliente: Fondazione Pietro Accorsi
Location: Torino

Durata: 1 giorno

Partecipanti: 150

In occasione della Ostensione della Sindone del
1998, la Fondazione Pietro Accorsi organizza la
prima mostra della Sacra Suppellettile e delle
insegne Pontificali. L'evento assume una grande
valenza storica poiché presenta oggetti custoditi
nei locali del Sacrario del Vaticano e quindi non
accessibili al pubblico.

Interventi:

Gestione globale dell’avvenimento. Studio
dellimmagine e realizzazione di tutti i supporti di
comunicazione.

In particolare:

Attivita di Ufficio Stampa prima, durante e dopo
la mostra. Coordinamento di tutti gli sponsor
intervenuti.




FONDAZIONE PIETRO ACCORSI

Evento Speciale

giovani cameristi
a confronto

Palazzo Dal Pozzo della Cisterna
Caserma Bergia
Palazzo Scaglia di Verrva

Domus Urbana

Operazione: Evento speciale
Cliente: Fondazione Pietro Accorsi
Location: Torino

Durata: 25 giorni

Partecipanti: oltre 4000 persone

Sotto il patrocinio della Provincia di Torino e
della Fondazione Pietro Accorsi viene
organizzata una serie di concerti di musica
classica tenuta da gruppi di giovani cameristi.
| concerti si svolgono nei cortili pit suggestivi
del centro storico di Torino.

Direttors Arlistico:
Maesiro
Alessandro Orse Giacoma

dal 20 Maggio
al 14 Giugno

12 BANCA DI ROMA JTORO

Interventi:

Ideazione dell'immagine che ripropone in chiave
umana lincisivita del tratto manuale degli
antichi spartiti musicali. Studio e realizzazione di
tutti i supporti di comunicazione.




SUPER CONTI

Evento Speciale

A CH

Operazione: Evento speciale
Cliente: Super Conti
Location: Chivasso (TO)
Durata: 1 giorno
Partecipanti: 1000

In occasione dell’apertura di un nuovo
ipermercato Super Conti a Chivasso, nella
cintura torinese, viene organizzata una giornata
di festeggiamenti all’interno del punto vendita

con distribuzione di omaggi a tutti gli intervenuti.

Interventi:

Gestione globale dell’avvenimento.

Studio dell'immagine e realizzazione di tutti i
supporti di comunicazione.

E'NATO

ASSO

In particolare:

Ricerca e realizzazione gadget in omaggio ai
clienti. Ideazione e realizzazione di affissioni e
depliantistica. Ideazione e realizzazione di
comunicati radio.




PALAZZ0O BRICHERASIO

Evento Speciale

Operazione: Evento speciale
Cliente: Palazzo Bricherasio
Location: Torino

Durata: 3 mesi

Partecipanti: oltre 6000 persone

Sotto il patrocinio della Provincia di Torino e
della Fondazione Palazzo Bricherasio viene
organizzata una mostra delle opere piti
importanti di Vassily Kandinsky, il pittore russo
considerato uno dei padri dell’astrattismo, in

occasione dell’inaugurazione della Fondazione.

Interventi:

Gestione globale dell’avvenimento.

Studio dell'immagine e realizzazione di tutti i
supporti di comunicazione.

In particolare:

Attivita di Ufficio Stampa prima, durante e dopo
la mostra. Coordinamento di tutti gli sponsor
intervenuti.

AV
AAA PAILAZZ0
BRICHERASIO



ALC TECNOLOGIE ADESIVE

Convention Agenti

T
T ON AGENTI
'l

Operazione: Convention Agenti
Cliente: ALC Tecnologie Adesive
Location: San Mauro Pascoli (FC)
Durata: 3 giorni

Partecipanti: 150

ALC, nota azienda produttrice di adesivi tecnici
e di nastri adesivi impiegati in diversi settori
industriali, incontra gli agenti di tutta Italia per
presentare le novita di prodotto.

Interventi:

Gestione globale dell’avvenimento.

Studio dell'immagine e realizzazione dei supporti
di comunicazione.

In particolare:
Realizzazione e gestione intervista multimediale
sulle performance di prodotto.




COMITOURS

Convention Agenzie di Viaggio

i

comitours P R
Hotel du Lac (Sala Rosa) - Sabato 15 Ottobre alle ore 22,30

Operazione: Convention
Cliente: Comitours
Location: Bahamas
Durata: 4 giorni
Partecipanti: 150

Comitours, famoso tour operator, organizza una
convention all’Hotel du Lac per stimolare e
motivare le agenzie di viaggio e per presentare i
programmi della nuova stagione.

Interventi:

Gestione globale della convention.

Studio dell’'immagine e realizzazione dei supporti
di comunicazione.

In particolare:
Gestione e organizzazione della serata musicale.



DAIKIN ITALY

Convention Agenti

PDAIKIN

OGNI
NUOVO GIORNO

ILLUMINA

NUOVI

OBIETTIVI

-
A

6° CONVEGNO AGENTI
OSAKA, 10/17 NOVEMBRE

Operazione: Convention
Cliente: Daikin ltaly
Location: Osaka, Giappone
Durata: 8 giorni
Partecipanti: 150

Per premiare e motivare i migliori agenti della
Forza Vendita viene organizzata una convention
della durata di 8 giorni all'lmperial Osaka.

Interventi:

Gestione globale della Convention. Ricerca della
destinazione. Ideazione, ricerca e
organizzazione del viaggio. Studio del'immagine
e realizzazione dei supporti di comunicazione.

In particolare:
Organizzazione serate a tema, visita della citta
ed escursioni nella baia e in villaggi caratteristici.



DAIKIN ITALY

Convention Agenti

1 DOMINATORI
DEL CLIMA

Daikin adesso climatizza, riscalda e refrigera

Operazione: Convention
Cliente: Daikin Italy
Location: Milano
Durata: 3 giorni
Partecipanti: 150

Per premiare e motivare i migliori agenti della
Forza Vendita viene organizzata una convention
della durata di 3 giorni a Milano.

Interventi:

Gestione globale della Convention.

Studio dell'immagine e realizzazione dei supporti
di comunicazione.

In particolare:
Organizzazione serate in locali caratteristici,
visita della citta.




DAIKIN ITALY

Convention Agent

P DAIKIN ROTEX
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Operazione: Convention
Cliente: Daikin Italy
Location: Barcellona, Spagna
Durata: 4 giorni
Partecipanti: 150

Per premiare e motivare i migliori agenti della
Forza Vendita viene organizzata una convention
della durata di 4 giorni in Spagna, a Barcellona.

Interventi:

Gestione globale della Convention. Ricerca della
destinazione. Studio del'immagine e
realizzazione dei supporti di comunicazione.

In particolare:
Organizzazione serate in locali caratteristici,
visita della citta.




DAIKIN ITALY

Convention Agent

PDAIKIN ROTEX

Operazione: Convention
Cliente: Daikin ltaly
Location: Milano
Durata: 3 giorni
Partecipanti: 200

Per premiare e motivare i migliori agenti della
Forza Vendita viene organizzata una convention
della durata di 3 giorni a Milano.

Interventi:

Gestione globale della Convention.

Studio dell'immagine e realizzazione dei supporti
di comunicazione.




DAIKIN ITALY

Convention Agent

P"DAIKIN

UN SOLO MARCHIO
AL COMANDO

Operazione: Convention
Cliente: Daikin ltaly

Location: Bangkok, Thailandia
Durata: 5 giorni

Partecipanti: 100

Per premiare e motivare i migliori agenti della
Forza Vendita viene organizzata una convention
della durata di 5 giorni in Thailandia, a Bangkok.

Interventi:

Gestione globale della Convention. Ricerca della
destinazione. |deazione, ricerca e organizzazione
del viaggio. Studio dell'immagine e realizzazione
dei supporti di comunicazione.

In particolare:
Organizzazione serate con spettacoli, visita ai
templi ed escursioni nei dintorni.




DAIKIN ITALY

Convention Agenti

SSEle
NUMeri

WDAIKIN

Operazione: Convention
Cliente: Daikin ltaly
Location: Roma
Durata: 3 giorni
Partecipanti: 200

Per premiare e motivare i migliori agenti della
Forza Vendita viene organizzata una convention
della durata di 3 giorni a Roma.

Interventi:

Gestione globale della Convention. Ricerca della
destinazione. |deazione, ricerca e organizzazione
del viaggio. Studio dellimmagine e realizzazione
dei supporti di comunicazione.
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In particolare:
Organizzazione serate con spettacoli ed
escursioni nei dintorni.




DAIKIN ITALY

Convention Centri Servizi Assistenza

Wbpaikin CSA\

La prossima estate a gonfie vele

La nostra Esperienza al Servizio del Cliente

Operazione: Convention
Cliente: Daikin Italy
Location: Lucca
Durata: 3 giorni
Partecipanti: 150

Per premiare e motivare i migliori Centri
Assistenza autorizzati Daikin viene organizzata
una convention della durata di 3 giorni a Lucca.

Interventi:

Gestione globale della Convention.

Studio dellimmagine e realizzazione dei supporti
di comunicazione.

In particolare:

Oltre all’evento & stato studiato un concorso per
i Centri Assistenza, con in palio la partecipazione
a un concerto dell’Orchestra Filarmonica a Praga.
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DAIKIN ITALY

Convention Eldom

Y DAIKIN

Operazione: Convention
Cliente: Daikin Italy
Location: Napoli
Durata: 3 giorni
Partecipanti: 150

Evento in cui I'azienda presenta ai suoi partner
le ultime novita di prodotto e premia le migliori
agenzie per fatturato delle vendite.

Interventi:

Gestione globale della Convention. Ricerca della
destinazione. Studio dellimmagine e realizzazione
dei supporti di comunicazione.

In particolare:
Organizzazione serate in locali caratteristici,
visita della citta.




KING MEC

Convention Forza Vendita

dox
on the rocks

il 30° anniversario KING MEC
merita un brindisi...

Operazione: Convention
Cliente: King Mec
Location: Castello di Mazze
Durata: 4 giorni
Partecipanti: 250

King Mec, nota azienda del settore forniture
per ufficio, in occasione dei festeggiamenti del
suo 30°Anniversario invita la forza vendita e

la stampa al castello di Mazze, storica dimora
immersa nella suggestiva cornice delle colline
piemontesi, per presentare il restyling grafico
degli archiviatori Dox e la nuova campagna
pubblicitaria.

Interventi:

Gestione globale dell’avvenimento. Studio
dell'immagine e realizzazione di tutti i supporti
di comunicazione.

In particolare:
Ideazione e realizzazione della nuova

campagna stampa multi soggetto. Ideazione,
regia e produzione di un filmato istituzionale.
Attivita di Ufficio Stampa.




’OREAL PARIS

Convention Forza Vendita

\J.J{///

Operazione: Convention
Cliente: L'Oréal Paris
Location: Ibiza, Spagna
Durata: 5 giorni

Partecipanti: 800 parrucchieri

Per consolidare I'immagine aziendale e rafforzare
la fidelizzazione dei clienti e della Forza Vendita
viene organizzata una convention della durata di
5 giorni a Ibiza.

Interventi:

Gestione globale della convention. Ricerca della
destinazione. |deazione, ricerca e organizzazione
del viaggio. Studio dell'immagine e realizzazione
di tutti i supporti di comunicazione.

In particolare:

Organizzazione di una cena spettacolo con
premiazione dei partecipanti, intrattenimenti e
giochi notturni sulla spiaggia.

LOREAL

PARIiS



SACLA

Convention Forza Vendita

ACLA SAR 4

Convention Rapallo, 9 Luglio

Operazione: Convention
Cliente: Sacla
Location: Rapallo
Durata: 4 giorni
Partecipanti: 100

Sacla, nota societa conserviera astigiana, in
occasione del restyling dell’intero packaging
system, organizza una convention per presentare
alla forza vendita le nuove confezioni e le
strategie di marketing.

Interventi:

Gestione globale della convention.

Studio dell'immagine e realizzazione di tutti i
supporti di comunicazione.

In particolare:

Ideazione, regia e produzione del filmato
istituzionale. Ideazione e realizzazione della
monografia aziendale. Ideazione e realizzazione
dei leaflet di prodotto.




SEAT

Convention Forza Vendita

IN SARDEGNA
IN POLE POSITION

Operazione: Convention

Cliente: Seat

Location: Santa Margherita di Pula (Cagliari)
Durata: 4 giorni

Partecipanti: 300

Per premiare e motivare i migliori agenti della
Forza Vendita viene organizzata una convention
della durata di 4 giorni nel Forte Village Resort in
Sardegna.

Interventi:

Gestione globale della convention. Ricerca della
destinazione. Ideazione, ricerca e organizzazione
del viaggio. Studio dellimmagine e realizzazione
di tutti i supporti di comunicazione.

In particolare:

Organizzazione di una serata a premi, di gare di
wind surf, intrattenimenti e spettacoli con attori
e cantanti in veste di testimonial.

&) SEAT




TORO ASSICURAZIONI

Convention Forza Vendita

GRUPPO
O

GLI UOMINI'E LE SFIDE

STRATEGIE E DINAMICHE DEL NOSTRO SVILUPPO

Operazione: Convention
Cliente: Toro Assicurazioni
Location: Roma

Durata: 2 giorni
Partecipanti: 500

Il Gruppo Toro Assicurazioni organizza una
convention incentrata sulla presentazione agli
agenti delle strategie e delle dinamiche dello
sviluppo del Gruppo.

Interventi:
Studio dellimmagine e realizzazione di tutti i
supporti di comunicazione.




TORO ASSICURAZIONI

Convention Forza Vendita

Convention Toro Assicurazioni

Montecarlo

Oltre
11 2000

INSIEME DA PROTAGONISTI

Operazione: Convention
Cliente: Toro Assicurazioni
Location: Montecarlo
Durata: 3 giorni
Partecipanti: 500

Nella prestigiosa cornice di Montecarlo,

in occasione del Gran Premio di Formula 1,

il Gruppo Toro Assicurazioni organizza una
convention presentando a tutti i suoi agenti le
linee guide di sviluppo e le prospettive della
societa per il nuovo millennio.

Interventi:
Studio dell’immagine e realizzazione di tutti i
supporti di comunicazione.




TORO ASSICURAZIONI

Convention Forza Vendita

Convention Toro

Auditorium
del Lingotto
Torino

Operazione: Convention
Cliente: Toro Assicurazioni
Location: Torino

Durata: 4 giorni
Partecipanti: 600

Il Gruppo Toro, che riunisce diverse Compagnie
di Assicurazione, organizza una convention per
fare il punto sullo sviluppo e I'innovazione del
prodotto assicurativo, sul reengineering dei
processi e sugli obiettivi di internazionalizzazione
presenti e futuri.

Interventi:
Studio dellimmagine e realizzazione di tutti i
supporti di comunicazione.




UNIONE DEGLI INDUSTRIALI
E CAMERA DEL COMMERCIO, INDUSTRIA,
ARTIGIANATO E AGRICOLTURA ROMA

Congresso

romotori:
IR UNIONE DEGLI INDUSTRIALI
CAMERA DI COMMERCIO
INDUSTRIA ARTIGIANATO E AGRICOLTURA

atrocinatori:

ROVINCIA DI ROMA

assessorato industria commercio e artigianato

REGIONE LAZIO

assessorato industria commercio e artigianato

COMUNE DI ROMA

con la collaborazione di:

BANCO DI SANTO SPIRITO

IMI ISTITUTO MOBILIARE ITALIANO

BANCA NAZIONALE DEL LAVORO
ABETE GRAFICA S.P.A.

Operazione: Congresso

Cliente: Unione degli Industriali e la Camera del
Commercio, Industria, Artigianato e Agricoltura
Roma

Location: Roma

Durata: 4 giorni

Partecipanti: 280

L’Unione degli Industriali e la Camera del
Commercio, Industria, Artigianato e Agricoltura
Roma, sotto il patrocinio della Provincia di
Roma, della Regione Lazio e del Comune di
Roma, organizzano un congresso della durata di
4 giorni al Palazzo Eur per promuovere e
sottolineare, con incontri e dibattiti, I'attivita
industriale e produttiva della citta.

Interventi:
Studio dellimmagine e realizzazione di tutti i
supporti di comunicazione.

In particolare:
Realizzazione della campagna stampa, affissioni
statiche e dinamiche a diffusione nazionale.




OLTER

Anniversario

Operazione: Anniversario
Cliente: Olter

Location: Orta S. Giulio
Durata: 3 giorni
Partecipanti: 150

Olter, nota azienda astigiana produttrice di
sementi, festeggia i primi trent’anni di attivita,
caratterizzati da un continuo e costante impegno
nel settore della ricerca.

Interventi:

Gestione globale dell’avvenimento.

Studio dell'immagine e realizzazione di tutti i
supporti di comunicazione.

In particolare:

Ideazione e realizzazione della nuova
monografia aziendale. Ideazione e realizzazione
della nuova campagna stampa multi soggetto
sulle principali riviste di settore.

Soth
ANNIVERSARY




RAVIT

Anniversario

LE BUONE RADICI
METTONO
NUOVE FOGLIE

SEMPRE

Operazione: Anniversario
Cliente: Ravit (Rhéne-Poulenc)
Location: L’Aquila

Durata: 2 giorni

Partecipanti: 300

Ravit, azienda italiana del gruppo francese Rhéne
Poulenc, leader in Italia, specializzata in prodotti
per I’agricoltura, festeggia i 40 anni di attivita
presentando il nuovo marchio e la nuova
monografia istituzionale.

Interventi:

Gestione globale dell’avvenimento. Ideazione del
nuovo marchio e logotipo. Studio e realizzazione
della nuova monografia istituzionale.

In particolare:
Ricerca ed invio di oggetti regalo di prestigio per
la forza vendita e per i clienti.



SAUNIER DUVAL

Anniversario
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-

Saunier Duval

20° ANNIVERSARIO

INVITO
AD UNA GRANDE

CALDAIE E SCALDABAGNI A GAS

Operazione: Anniversario Interventi:

Cliente: Saunier Duval Gestione globale dell’evento.

Location: Milano Studio dell'immagine e realizzazione di tutti i
Durata: 1 serata supporti di comunicazione.

Partecipanti: 200 .
In particolare:

Saunier Duval, azienda leader in Europa nella Ideazione e realizzazione della monografia
produzione di caldaie e scaldabagni a gas aziendale. Ricerca e gestione del testimonial.
e condizionatori d’aria, in occasione del

20° anniversario della filiale italiana organizza
una serata di gala aziendale con I'intervento del
Presidente Saunier Duval Europa.
Nell’'occasione viene presentata la nuova
monografia istituzionale. La serata e condotta da
Nino Frassica.
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Saunier Duval






